BLENDED
LEARNING

fur nachhaltigen Erfolg

im B2B-Vertrieb

Sie wollen Ihr Geschaft Sie mdchten Ihre erklarungs- Sie wollen belastbare

PROFITABEL ,  ERe il FORECASTS?

VERKAUFEN ?

Genau das unterstitzen unsere individuell zugeschnittenen

BLENDED LEARNING PROGRAMME

DAS KONZEPT E-LEARNING

Video-basiertes Online-Learning

e KICK-OFF MIT Programm in 30 Modulen
(/ \7 GESCHAFTSLEITUNG B2B-Vertriebsprozess von A (Aufmerksamkeit)
is Z (Zuschl
VORBEREITUNG bis Z (Zuschlag)
Praxiserprobte
Erfolgsmethoden

PRASENZTRAINING
60 realistische Szenen aus dem Vertriebsalltag

E-LEARNING-MODULE mit Analyse & Handlungsempfehlungen

20 Leitfaden und Vertiefungsblatter

EINZELCOACHING zum Download

Praxistransfer,

GRUPPENCOACHING Ubungen und Reflexion

Community fur lhre Fragen und
Best-Practice-Sharing
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VERTIEFUNGSTAGE

Das Konzept im Video Kurzvorstellung ( Demoplattform )
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https://youtu.be/ipMZ7rg9axI
https://b2b-vertrieb.blink.it/courses/F8je5rt9faDS24KLw
https://youtu.be/ry5D__vNBdc
http://www.aulls2.de
mailto:manfred@aulls2.de
tel:+492218014869
https://www.aulls2.de/buch/
https://www.youtube.com/watch?v=JHyYlP4TgIU&feature=youtu.be

